[bookmark: _GoBack]Unit7 Product Presentations 产品演示 课堂任务单
课时 1 Warm‑up + Listening Practice 任务单
Task‑1 Warm‑up 头脑风暴，写出询问产品五大维度
1.size&weight 2.________ 3.________ 4.price&discount 5.________
Task‑2 听力 B414 微波炉填表
表格
	Item
	Detail

	Model
	

	Color
	

	Feature
	

	Price
	


Task‑3 单词区分
be made of （看得出原材料）；be made from（看不出）
Task‑4 课后作业
1. 背诵词汇；熟读听力脚本；预习 Language Focus A
课时 2 Language Focus A + Video1 任务单
Task‑1 句型填空
1.This is our ‑ model. 畅销型号。 2.The main ________ ________ is… 主要卖点。 3.It ________ in many colours. 有多种颜色。
Task‑2 Video1 两款复印机对比
表格
	Item
	iR2270
	iR2010

	Speed
	
	

	Price
	
	

	Warranty
	
	

	Delivery time
	
	


Task‑3 Pair‑work 销售讲解操作顺序练习：First of all→Next→And then→Finally
Task‑4 课后作业
1. 背诵产品描述句型；熟读 Video1 脚本
课时 3 Language Focus B + Video2 任务单
Task‑1 产品对比句型填空
1.________ ________ other products, ours is lighter. 和竞品相比 2.A is ________ ________ than B.A 比 B 更轻巧。
Task‑2 Video2 Fora1300 手机信息
Size：________ Key features：________________ Compare with SAMSUNG i700：________________
Product‑presentation 流程：Objectives → Outline → Main points → Summary → Q&A
Task‑3 Product PK 小组口头对比 laptop vs desktop
Task‑4 课后作业
1. 整理对比句型，熟读 Video2 脚本
课时 4 Business Culture + 综合产品演示任务单
Task‑1 Business Culture 新产品推介四步骤
1.Prepare well；2.Find selling points；3.Effective words；4.Be patient。 Sales principle：listen to customers，be honest；don’t be pushy。
Task‑2 🎭角色扮演二选一
Scenario A 基础：销售‑买家对话（微波炉 / 复印机）询问卖点，折扣，质保，交货。 Scenario B 提升：迷你产品发布会，Fora1300 手机，完整演示流程。
Task‑3 课堂评价
表格
	维度
	⭐⭐⭐
	⭐⭐
	⭐

	产品参数准确
	
	
	

	对比句型使用
	
	
	

	小组全员参与
	
	
	


Task‑4 课后作业
整理笔记，写脚本；选电子产品写简短英文介绍。

