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1. 单选题 （分值：1分）
标准答案：A
客单价的计算公式为（ ）。
· A、当期销售金额÷当期客流量
· B、当期利润÷当期销售金额
· C、当期客流量×当期利润
· D、当期利润÷当期客流量
2. 单选题 （分值：1分）
标准答案：D
下列方法中，哪个方法不适用于提升客单价（ ）。
· A、在店铺做套装的搭配销售
· B、客服推荐引导客户多件购买
· C、在爆款T恤旁边做另外一款T恤的关联搭配
· D、购买一件包邮
3. 单选题 （分值：1分）
标准答案：B
已知某店铺当日通过搜索获得的UV为80，通过直通车获得UV为120，一共成交了40笔交易，那么下列说法正确的是（ ）。
· A、店铺今天一共获得了80个UV
· B、店铺今天的转化率为20%
· C、店铺今天的PV为200
· D、店铺今天的跳失率为10%
4. 单选题 （分值：1分）
标准答案：D
店铺销售额、成本与利润的关系是（ ）。
· A、利润=销售额-固定成本总额
· B、利润=销售额-可变成本总额
· C、利润=销售额-固定成本总额
· D、利润=销售额-固定成本总额-变动成本总额
5. 单选题 （分值：1分）
标准答案：C
平均每件女装售价800元，单件衣服的平均成本为500元，若每月店铺固定成本为60000元，则月盈亏平衡点的销售件数是多少（ ）。
· A、150
· B、180
· C、200
· D、250
6. 单选题 （分值：1分）
标准答案：B
DSR评分的三个维度分别是宝贝描述相符度、（ ）、物流服务。
· A、信用等级
· B、卖家服务态度
· C、好评率
· D、退货率
7. 单选题 （分值：1分）
标准答案：A
以下哪项对店铺DSR评分影响最大（ ）。
· A、售后关怀
· B、店铺海报
· C、品类规划
· D、页面设计
8. 单选题 （分值：1分）
标准答案：D
下列不属于物流评价的维度的是（ ）。
· A、发货速度
· B、揽收速度
· C、配送速度
· D、物流公司
9. 单选题 （分值：1分）
标准答案：B
咨询转化率是咨询顾客下单数占（ ） 的比率。
· A、回复顾客总数
· B、咨询顾客总人数
· C、下单总人数
· D、销售总金额
10. 单选题 （分值：1分）
标准答案：B
关于网店客服沟通技巧不正确的是（ ）
· A、树立端正、积极的态度
· B、只要把问题解决就行了，不需要对客户热情
· C、礼貌对客
· D、少用“我”字，多使用“您”或者“咱们”这样的字眼
11. 单选题 （分值：1分）
标准答案：D
以下不属于采购成本的是（ ）。
· A、购买费用
· B、相关税费
· C、运输费
· D、广告营销费用
12. 单选题 （分值：1分）
标准答案：B
卖方因买方购买数量大而给予的一种折扣为（ ）。
· A、功能折扣
· B、数量折扣
· C、季节折扣
· D、现金折扣
13. 单选题 （分值：1分）
标准答案：B
店铺的总需求与行业大盘销售趋势基本一致的基础上，还需考虑（ ）。
· A、店铺资金周转
· B、店铺市场占有率的上升
· C、店铺的信用等级
· D、店铺的流量
14. 单选题 （分值：1分）
标准答案：B
在进行商品采购时，商品价格会受到各种因素的影响，可考虑在（ ）时候大量采购商品。
· A、商品价格平稳时
· B、商品价格走低时
· C、商品价格提升时
· D、不用考虑商品价格，随时采购
15. 单选题 （分值：1分）
标准答案：C
商品价格经常变动，商家如何找到最佳采购时机，最大程度降低采购成本（ ）。
· A、运用已有的采购经验，找准采购时间
· B、观察竞争对手的采购时机
· C、将波动价格和平均价格进行划分和对比
· D、是否是最佳采购时机，全看运气
16. 单选题 （分值：1分）
标准答案：A
供应链总利润大幅增长且没有额外风险，则采用（ ）采购策略。
· A、全部外包
· B、自制
· C、只外包需要高效率的部分
· D、只外包需要快速反应的部分
17. 单选题 （分值：1分）
标准答案：D
下列不属于订单时效分析指标的是（ ）。
· A、订单下达到发货的时间
· B、物流揽收的时间
· C、订单从下达至送到消费者手上的时间
· D、买家要求退货时的物流时间
18. 单选题 （分值：1分）
标准答案：C
以下哪项不属于导致发货异常的原因（ ）。
· A、店铺缺货
· B、出货量太大，店铺不能及时发货
· C、物流信息未能及时上传
· D、订单被遗漏
19. 单选题 （分值：1分）
标准答案：C
以下哪些类目商品支持7天无理由退货（ ）。
· A、虚拟卡密类商品
· B、旅游类商品
· C、食品/零售/茶叶/特产
· D、机票类商品
20. 单选题 （分值：2分）
标准答案：C
买家向卖家提出“七天无理由退换货”，所指的7天是从什么时候开始算起的（ ）。
· A、买家提出退款时间
· B、买家拍下商品时间
· C、买家签收快递时间
· D、卖家发货时间
21. 单选题 （分值：2分）
标准答案：A
商品库存结构分析反映的是一定时间内（ ）。
· A、分类商品的库存变化情况
· B、分类商品库存周转率
· C、分类商品库存周转天数
· D、以上都正确
22. 单选题 （分值：2分）
标准答案：A
库存管理是（ ）。
· A、保持合适的库存量，既不能过度积压也不能短缺
· B、通过积压商品待价而沽
· C、电商不需要库存管理
· D、在客户有需求时才订货
23. 单选题 （分值：2分）
标准答案：B
以下哪种情况可以考虑分仓管理的（ ）。
· A、不良库存积压
· B、店铺生意越做越大，订单量上升快
· C、订单量少，商品积压
· D、为显示店铺财力
24. 单选题 （分值：2分）
标准答案：D
供应链管理是把整个供应链看成单一的实体，而不再是一个个孤立的组织机构单元，用系统的观点进行优化，以提高竞争优势。供应链管理的核心是（ ）。
· A、合作与信任
· B、时间与成本
· C、效率与效益
· D、需求与供应
25. 单选题 （分值：2分）
标准答案：A
全成本核算是指将企业在生产经营过程中发生的各种耗费按照一定的对象进行分配和归集，以计算总成本和单位成本。
· A、正确
· B、错误
26. 单选题 （分值：2分）
标准答案：B
某店铺销售额不变，过去三年存货周转率持续上升，可能的原因是（ ）。
· A、缺货成本增加
· B、产品成本增加
· C、资产增加
· D、持货成本增加
27. 单选题 （分值：2分）
标准答案：D
库存量合理是指以（ ）保障销售、符合经济核算为基本原则，使商品库存量满足销售量的需要。
· A、降低库存成本
· B、提高库存周转率
· C、加快资金周转
· D、满足市场需要
28. 多选题 （分值：2分）
标准答案：A、C
关于网店的销售额，计算方式正确的是（ ）
· A、销售额=展现量*点击率*转化率*客单价
· B、销售额=展现量*转化率*客单价
· C、销售额=访客数*转化率*客单价
· D、销售额=访客数*点击率*客单价
29. 多选题 （分值：2分）
标准答案：B、C、D
爆款在提升店铺流量的同时，也会提升（ ）。
· A、商品好评率
· B、客单价
· C、页面平均访问深度
· D、访客回头率
30. 多选题 （分值：2分）
标准答案：A、B、C、D
以下哪个是影响客单价的因素（ ）。
· A、商品定价
· B、促销优惠
· C、关联营销
· D、购买数量
31. 多选题 （分值：2分）
标准答案：C、D
影响店铺利润的直接因素有（ ）。
· A、流量
· B、客单价
· C、销售额
· D、总成本
32. 多选题 （分值：2分）
标准答案：A、B、C、D
店铺购入商品的成本包括（ ）。
· A、进价
· B、采购过程中发生的运输费
· C、运输途中的合理损耗
· D、入库前的挑选整理费用
33. 多选题 （分值：2分）
标准答案：A、B、C、D
以下哪些方法可用于预测店铺利润的变化趋势？
· A、线性预测法
· B、指数预测法
· C、图表预测法
· D、分析工具预测法
34. 多选题 （分值：2分）
标准答案：B、C
针对客服岗位绩效评估，下列属于基于数据的绩效考核标准的是（ ）
· A、工作能力
· B、下单成功率
· C、回复率
· D、工作态度
35. 多选题 （分值：2分）
标准答案：A、B、C
客服客单价是由于（ ）、（ ）、（ ） 等方面存在差异，他们的咨询转化率、下单成功率也会有所不同。
· A、服务态度
· B、沟通能力
· C、语言表达能力
· D、工作能力
36. 多选题 （分值：2分）
标准答案：A、B、C、D
网店客服有哪些重要作用（ ）？
· A、塑造店铺形象
· B、提高成交率
· C、提高顾客回头率
· D、更好地服务客户
37. 多选题 （分值：2分）
标准答案：A、B、D
下列对于网店客服人员综合素质要求正确的是（ ）
· A、要有“客户至上”的服务理念
· B、要具有工作的独立处理能力
· C、普通话二级甲等
· D、要有应对各种问题的分析解决能力
38. 多选题 （分值：2分）
标准答案：A、D
咨询转化率的高低会在哪些方面对店铺有直接影响。
· A、销售额
· B、店铺信用等级
· C、店铺的DSR评分
· D、售后满意度
39. 多选题 （分值：2分）
标准答案：A、B、C、D
店铺一般从哪几个指标对客服进行KPI考核？
· A、咨询转化率
· B、平均响应时长
· C、支付率
· D、落实客单价
40. 多选题 （分值：2分）
标准答案：B、D
为提高店铺整体服务水平，应做到_________。
· A、为赚取更多的利润不择手段
· B、友善对待每位买家
· C、恶意攻击同行
· D、诚信为本
41. 多选题 （分值：2分）
标准答案：A、B、C、D
卖家客服要做到（ ）。
· A、把客户当朋友，真诚、耐心地关心他们
· B、具有销售商品的积极和热情
· C、具有熟悉产品、服务及规则的专业性
· D、及时、积极、明确地解决问题
42. 多选题 （分值：2分）
标准答案：A、B、C
产品需求会受哪些因素影响而发生变化。
· A、季节
· B、促销活动
· C、产品普及率
· D、店铺流量
43. 多选题 （分值：2分）
标准答案：A、B、C
供应商的选择机制主要有（ ）。
· A、线下竞标
· B、反向拍卖
· C、直接谈判
· D、间接谈判
44. 多选题 （分值：2分）
标准答案：A、B、C、D
以下哪些指标会影响供应链绩效（ ）。
· A、应付账款周转天数
· B、平均购买价格
· C、平均购买数量
· D、准时交货比例
45. 多选题 （分值：2分）
标准答案：A、B、C
以下哪个属于物流数据分析的作用（ ）。
· A、物流订单追踪
· B、订单时效监控
· C、异常物流诊断
· D、库存调整
46. 多选题 （分值：2分）
标准答案：A、B、C、D
在考虑店铺内某款商品是否包邮时，需要考虑哪几个方面的因素（ ）。
· A、产品定位
· B、产品利润
· C、运费结构
· D、地域
47. 多选题 （分值：2分）
标准答案：A、B、C、D
以下哪项属于异常物流（ ）。
· A、发货异常
· B、揽收异常
· C、派送异常
· D、签收异常
48. 多选题 （分值：2分）
标准答案：A、B、C、D
什么原因会导致签收异常（ ）。
· A、由于货物破损未能及时派送
· B、客户拒签
· C、物流爆仓
· D、天气恶劣
49. 多选题 （分值：2分）
标准答案：A、B、C、D
库存健康度的评价因素主要包括（ ）。
· A、库存周转
· B、近效期库存
· C、残次品库存
· D、其他不良库存
50. 多选题 （分值：2分）
标准答案：A、D
供应分析主要基于以下（ ）两个方面进行。
· A、供应计划分析
· B、安全库存分析
· C、供应需求分析
· D、供应效率分析
51. 多选题 （分值：2分）
标准答案：A、B、C、D
成本管理包括（ ）。
· A、商品生产成本
· B、市场营销成本
· C、人工成本
· D、物流及仓储成本
52. 多选题 （分值：2分）
标准答案：A、B、C、D
库存合理化主要体现在（ ）。
· A、库存量合理
· B、库存结构合理
· C、库存时间合理
· D、库存空间合理
53. 多选题 （分值：2分）
标准答案：A、D
库存结构合理是指库存商品总额中（ ）适应销售的需要。
· A、各类商品所占比例
· B、各类商品的紧俏程度
· C、同类商品的使用价值
· D、同类商品中高、中、低档商品之间的比例
54. 多选题 （分值：2分）
标准答案：A、B、D
下列各项中，属于库存持有成本的有（ ）。
· A、空间成本
· B、资金成本
· C、缺货成本
· D、库存风险成本
55. 多选题 （分值：2分）
标准答案：A、D
库存控制要解决的两个根本问题是（ ）。
· A、什么时候订购
· B、在什么地点订购
· C、由谁负责订购
· D、每次订多少货
56. 判断题 （分值：1分）
标准答案：A
由于点击量存在重复计算，因此在实际经营中，经常用数据去重的访客数替代点击量。
· A、对
· B、错
57. 判断题 （分值：1分）
标准答案：B
提高转化率就一定能提高网店的销售额
· A、对
· B、错
58. 判断题 （分值：1分）
标准答案：B
工作能力属于基于数据的客服绩效考核标准。
· A、对
· B、错
59. 判断题 （分值：1分）
标准答案：A
店铺页面访问深度值越大，一般情况下，客服的咨询转化率也会越高。
· A、对
· B、错
60. 判断题 （分值：1分）
标准答案：B
店铺的需求计划一旦制定，则可以固定不变，无需对其定期更新。
· A、对
· B、错
61. 判断题 （分值：1分）
标准答案：B
店铺商品的供应商一般只需固定一家即可。
· A、对
· B、错
62. 判断题 （分值：1分）
标准答案：B
在选择供应商时，应该以商品的单一价格作为评判标准。
· A、对
· B、错
63. 判断题 （分值：1分）
标准答案：B
采购策略一般不会影响商品销售成本。
· A、对
· B、错
64. 判断题 （分值：1分）
标准答案：A
对于积压的临期库存，卖家可降价销售。
· A、对
· B、错
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