
外贸人员一定要充分利用好 Linkedin 平台

我做了 12年的 LED外贸，主要工作是业务开发，几乎使用过所有能使用的方法去开发

客户，比如：展会、谷歌关键词排名、Facebook、Twitter、Linkedin、海关数据、邮件

等。这些方法在一定程度上都是有效果的，不同方法覆盖不同的人群，适合不同的产品。

所以要根据自己的产品特性和目标客户群体灵活利用，才能达事半功倍的效果。像展会、

谷歌关键词排名就不适合刚入行的业务员使用，只适合公司使用；而 Linkedin、邮件的

方法则适合刚入行的业务员使用，投入成本几乎可以忽略。

从我这 10多年的实战来看，对于业务员来说，Linkedin上面开发客户的效果是最好的。

Linkedin上面的客户有以下几点优势是其它平台无法比拟的：

1．庞大的全球用户群体

目前 Linkedin 全球有 5亿多的用户，中国已超过 5000万。因为 Linkedin定位在全球商

业社交的特性，所以可开发到全球任何国家的客户。

２．用户质量高，商业价值极大

使用 Linkedin 的用户年龄大多在 30-40岁，男性高于女性。这些人大多处在公司的管理

层或高层，有着很大的决策权，对于做外贸人士来说价值非常大。可以直接联系到有决

策权的人，不需要再通过各层的汇报，大大缩短了开发周期。

３．可大量添加好友，易拓展人脉圈

一个 Linkedin 账号可以添加到 3万的好友，并且这些好友的相关性非常高，添加到一个

相关客户，就可以添加到一批相关客户。

https://crmfile.alicdn.com/crmfile-open/wmqbbs/2019/02/13/10/41/a0c42152-a285-4a1b-8352-427346af910f.png
https://crmfile.alicdn.com/crmfile-open/wmqbbs/2019/02/13/10/14/f55ad917-e1ae-4bc4-92b6-8570642df89e.png
https://crmfile.alicdn.com/crmfile-open/wmqbbs/2019/02/13/10/12/380d9d48-52aa-4b5d-85e4-3f848f76351f.jpg
https://crmfile.alicdn.com/crmfile-open/wmqbbs/2019/02/14/09/41/7eb2192b-1a6a-41a7-9000-ae10ed395592.png


正是由于这些优势，许多外贸人员都会在 Linkedin 平台寻找商业机会，希望从中开发到

更多的客户。每天花大量的时间打理自己 Linkedin 账号，树立自己良好的形象，甚至有

的会花大量费用买 Linkedin 的高级会员。然而花了这么多时间和费用后，发现效果并不

是很好，所做的这些努力并没有开发到多少有效的客户。我相信这是每个外贸从业人员

最头痛的事。

其实并不是这个平台不好，而是用的方法不对。许多人在 Linkedin开发客户的方法都是

通过树立自己专业、良好的形象，让好友感觉自己在某方面很专业，希望通过专业的形

象给好友一个好的印象，当好友有需求的时候，可以第一时间想到自己，从而联系自己。

这种方法对于大公司来说是一个不错的方法，但是对于小公司或个人来说却是一个不可

以取的方法。因为该方法有许多的不足：

1．好友难看到你（在 Linkedin每个人都有许多好友，少者几千，多者十多万的好友，

你如何让你的好友在十多的好友里记住你呢？）

2．开发周期长（要在好友印象中树立一个专业的形象是一个漫长的过程，少者 1年，多

者 2-3年，甚至更长）

3．缺乏主动（现在开发客户都是主动出击，当你还在等待客户主动联系你的时候，你的

竞争对手可能已经电话联系客户了，此时客户有需要也不会想到你）

这就是为什么有些人付出了许多时间和费用却没有效果的原因。

下面教大家一种非常有效的实战方法，该方法就是利用 Linkedin 平台可以大量加好友的

特点，通过大量加好友，再主动发送开发信的方式，主动出击去开发客户。

这个方法有以下优势：

1．化被动为主动（实现了主动出击寻找客户，不再被动等待客户）

2．开发周期短（没有树立形象的漫长过程，大大缩短了开发周期）

3．操作简单（此方法操作非常简单，只有 2步，容易上手，非常适合小公司或个人）

4．投入少（只需要花些时间加好友、发信息即可，投入几乎可以不计）

在使用此方法时需要解决 2个问题：

1．怎样大量加好友

2．怎样大量发信息

目前 Linkedin 对加好友是有限的，普通会员只能发送 3000个主动邀请，超过之后就不

能再发送，这就影响了加好友的速度。还有 Linkedin平台也不支持批量发送并单独显示

信息，发送信息的时候会自动创建群，这带来了许多的不便。

如果只是使用 Linkedin 平台提供的加好友、发信息的功能不借助于辅助工具的话，此方

法是无法操作起来的。市面上这样的辅助工具很多，大家可以去搜索一下。
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我用的是领跑这个工具，可以免费使用的。大家可以百度搜索＂领英工具——领跑＂注

册使用的

下面就利用这个工具教大家一步一步操作

一．批量添加好友

工具准备好后，会有这个界面，在这里输入要加的人的关键词，就可以搜索到相应的客

户，最后，最后点击“添加”即可将这些人加为好友了

二．大量发送开发信

添加好友后，接下来就是大量发送开发信。选择要发送开发信的好友，编辑开发信内容，

最后点击“发送”按钮即可，开发信就直达到对方的站内信息里了。
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该方法不仅操作非常简单，而且效果也非常好。成功的秘籍就在于量，每天可以发到上

万条开发信，如果操作多个 Linkedin账号操作的话，数量更是惊人。坚持每天这样操作，

快的一周时间就可以开发到客户。相对于其它方法，此方法非常快速，而且不需要什么

投入，特别适合外贸业务员使用。
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