背景资料
出口商（德国）：德国皇家环球贸易有限公司；进口商（中国）：中国德宏物资有限公司
双方磋商确定交易详情如下： 
1. Product NO.:01005 ，5.38EUR/CARTONS
2. Commodity: CANNED BABY CORN 
3. Quantity: 15000CARTONS 
4. Payment: D/P 
5. Price Term: CIF Shanghai 
6. Transport: From Hamburg To Shanghai By Sea
7.报关费：EUR 9


在“海关”机构网站查得：该商品的增值税率为13%，退税率为9%，进口优惠关税税率为5%。

出口商报价
汇率栏：
本币与美元：填写欧元与美元汇率EUR 1=USD 1.3222
本币与合同币别：选择合同币别为EUR，EUR 1= EUR 1

第一步： 计算报价之前，先在“My City（城市中心）”的相关机构网站，查询以下固定的国内费用，并将其填入预算表中，包括：
· 收购价==
· 出口退税收入= 
· 实际采购成本=
· 报关费：EUR 9
出口运费：USD 15015（EUR11356.07）
[image: <!>] 出口商订舱时选择用13个20尺普通集装箱装运，在“国际货运有限公司”海运部机构网站的“航线及运费查询”中可以直接查到，汉堡至上海13个20尺普通集装箱的运费为USD15015。
· 
· 其他：EUR 3（双方磋商确定申请一份普惠制产地证，不需要申请商检证书）

第二步： 出口商把这笔合同的预期盈亏率暂定为20%，投保加成定为110%。接下来，我们再看百科里的CIF对外报价公式：
[image: IMG_256]

· 
在相关机构网站我们很快就可以查到：
· 报检手续费率为0.25%，D/P付款方式下的出口地银行入账手续费率为0.1%（最低EUR19），双方磋商确定投保海运一切险，外加战争险和罢工险，所以保险费率为0.88%，把以上数字带入公式，得：
CIF=
计算出的CIF报价即为合同金额，商品的单价还需要用合同金额除以数量，即：CIF（）/15000 ≈EUR （）

第三步： 出口商将商品单价定为EUR（），,合同金额即CIF报价也随之变动为（）（合同金额=商品单价×数量=（）×15000=EUR （）），这时所有与合同金额相关的费用就可以计算出来了，包括：
· 商检费=合同金额×报检手续费率=（）×0.0025 = EUR （）
· 银行费用=合同金额×D/P入账手续费率=（）×0.001= EUR （）（如果计算出的银行费用小于最低手续费，需另用公式重新计算出口报价）
· 投保金额=CIF报价×投保加成=（）×1.1=EUR （）（USD 152714.1）
· 
出口保费=投保金额×保险费率=（）×0.0088=EUR （）
· 
这几项费用计算出来之后，出口预算表里的其他费用也应运而生了：
· 国内费用=商检费+报关费+出口税+银行费用+其他=EUR （）
· 出口总成本（FOB成本）=实际采购成本+国内费用=EUR （）（USD（） ）
· CFR成本=FOB成本+出口运费==EUR （）（USD （））
· CIF成本=CFR成本+出口保费=（）+（）=EUR （）（USD （））

第四步： 以上我们是根据假设的20%的预期盈亏率来反推出合同报价的，最后我们通过计算“报价栏”里的盈亏额和盈亏率，来验证这个价格是否合理：
· 对外报价（CIF）=EUR（）=USD （）
· 预期盈亏额=CIF报价-CIF成本=（）-（）=USD （）
· 预期盈亏率=预期盈亏额/CIF成本=（）/（）=（）%
计算证明，最后的盈亏率符合预期要求。即：当商品15001的单价为EUR7时，出口商的盈利在（）%左右。此时，出口商可以把这个价格通过邮件发给进口商，给进口商报价。
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