
职业生涯规划
                                      韩晨龙作品



姓名：张娟

国籍：中国

民族：汉

出生地:  山东莱芜

出生日期：1973-12-24

职业：企业家

现任职务：山东欧凯高分子材料有限公司销售部经理
注：曾为山东钢铁集团莱芜分公司新星焊管厂销售处供
应科副科长



1973年12月24日，出生于山东省莱芜市

1992年，进入山东莱芜新星焊管厂销售实习

1994年，成为山东莱芜新星焊管厂销售处供应科科员

1999年11月，升任销售处供应科科长

2000年，离开新星焊管厂自行创
业。

2002年，开始从事钢铁销售行业并创建钢铁经贸
公司

2001年8月，开始创建自己的公司

2014年，因钢铁产业行情开始从事电气销售方面工作

2015年，开始代理苏州汇川科技有限公司、苏州兰炼富士仪
表有限公司在山东地区的销售。

2017年，加入山东欧凯电气科技有限公司并升任销售部经理。

第一步

第七步

第三步

第二步

第八步

第九步

最终

第四步

第六步

第五步



§ 　“我得感谢我在高中毕业后南下去广州从事小商品销售
的经历，如果没有这些销售经历，我可能在后来的自我创
业之路上会受到更多的挫折。”

§  　　 ——张娟女士在回忆自己创业初期的坎坷中提到。 　　
§ “我看清了钢铁行业的销售模式，我决定自己单干。我当

时决定得很果断：要么，就自己做自己的老板；要么，就
什么也不干。” 
§          ——张娟女士在被询问为什么自己创业时的回想。
§   “再到后来，国家进行钢铁行业的宏观调控，我意识到钢

铁行业可能要进入一段休整期，所以我才开始转型做和钢
铁加工方面有关的电气仪表销售行业。”　　

§ 　　 ——张娟女士在谈到转型做电气仪表销售时的回答。



§ “我之所以代理的都是国
产电气品牌，是因为有些
国产品牌的电气设备质量
并不比国外一线大品牌的
差，而且国产品牌的售后
服务会比西门子、爱默生
等厂的服务更快更便捷，
我们会用心去服务每一位
客户，不会出现厂大欺客
的情况。”

§           



2018-11-19

学生时代
     爱学习，但不是尖子生，是老人俗称的“笨鸭子”。
但是头脑精明，会精打细算。
         
    为了不落后于人，她高中每天五点起，十一点睡，打
着手电筒在被窝里学习，开夜车也是家常便饭。

她通过年轻的努力换来现在的成功。



2018-11-19

南下之路
    18岁那年，为了帮助家里还债，她南下广州从事小商
品批发销售工作，这不仅帮助家里还清了债务，更为她
以后的创业奠定了坚实的经验基础。        

       她得出这样一个启迪：你要有足够的经验才能去创
业，否则你会碰的头破血流。



最开始进入新星焊管厂是从事生产工作，
后来偶然之间被销售处的经理发现才去从
事销售

初识伯乐
-----进入销售处

当时从事销售行业很苦很累，要跟着货车
司机跑到收货公司去拿钱，然后在带着现
金连夜往公司赶。

-----跟车跑业务

 崎岖之路

历经多年的锻炼，
当年青涩的毕业生已经成为能够独当一面的女强人了。



01年在担任销售处供应科副
科长半年后离开。

-----积累好经验再离开
中期离别

-----与丈夫共同创建公司
合伙创业

就在一个写字楼的一个小屋
里确定了今后的创业方向。

-----完成了很多同龄人无法达到的目标

光辉成就

2007年，达成了月销售流水
过亿元的大目标。

究其原因：一是因为她的个人经验
                  二是因为她的远大抱负。



§创业者的自白
§      2001年我担任了销售处供应科的副科长。那是一个对于一个年轻人来说已经很

高的职位了，但我不满足于现状，我觉得如果再往上提升的话，会花费很长时间。
所以我毅然决然地辞去了这个令当时很多人都羡慕的职位，我对自己要求比较严，
我对我自己说：要么，就自己做自己的老板；要么，就回家种地，什么也别做了。
我通过我积累下的经验，踏上了这崎岖的征程。

§       虽是年轻人，但我的经验却和一些中年人不相上下。当年老师认为我也就是个
工人了，对于我的期望也没多么高。但我不服输，我非要闯出自己的一片天。后来
由于家中的一些原因，我不得不到工资相对较高的南方去就业、打拼。后来帮家里
处理完事务，还完外债，我回到了家乡，我发现家乡的钢铁工业发展起来了。前期
在南方积累下来的销售经验使我比同龄人要成熟不少，南方人的心理套路我也了如
指掌，所以我决定以后我也要自己创业。后来在2000年夏天，我的孩子出生了，我
的丈夫也鼓励我去创业。当时的钢材行业可以说是最吃香的行业之一，我跟随着很
多人进入了钢铁经贸行业。那时的钢材需求量大，莱钢的钢材远销全国各地，所以
我有时能忙发货忙到下半夜。看着一车车的钢材从厂里运出，发往全国各地，我不
禁心潮澎湃。就是那个时候，我下定了决心，要干出一番大事业。后来由于国家对
环境的治理，我预感到未来钢铁行业不会再像以前那样火了，而以前的高中同学有
不少从事于电气设计方面的工作，所以我就转型做起了和钢铁生产息息相关的电气
设备的销售。



生活是由一系列经验组成的。每一点经验都使我们成熟一点，
虽然我们有时很难体会得到这一点

                                                              ——福 特
经验是真知与灼见之母，因而它的一切举止都是明智而又坚定

的。
                                                              ——欧 文
经验使我们恍然大悟地认识到，我们为什么常常不从经验中吸

取教训。
                                                              ——萧 伯 纳
经验和抽象——这是同一种知识所必需的、真正的、实际可行

的两个阶段。
                                                              ——赫 尔 岑



感谢观看
 


