一直以来雅虎卖身的消息都被传的沸沸扬扬，而泄露5亿用户信息和主帅梅耶尔性别歧视消息被爆出后，让本就处于被动地位的雅虎陷入了更加尴尬的地位。此前，一直有意向收购雅虎的美国当地最大通信公司Verizon透露将原计划48.3亿美元的收购价格降价10亿美元。
与雅虎一样处于水深火热之中的还有美国知名社交网站Twitter，难以扭转用户增长低迷的Twitter 先后接到了谷歌和迪士尼等众多大公司的收购橄榄枝。然而世事难料，竞购方因为面临股东压力失去了对Twitter竞购的兴趣，换言之，Twitter卖身失败，前路一片迷茫。
不难看出，雅虎和Twitter因为持续不盈利走到了日落西山的地步。放眼国内，不盈利的公司并不在少数，那么下一个倒下的会是它们吗?
京东：是亏损王更是世界500强
2016年3月1日，京东发布了2015年度财报。京东2015年全年交易总额达到4627亿元，同比增长78%，核心交易总额同比增长84%，达到4465亿元。GMV增速达78%，超过行业增速2倍多。
尽管京东给投资者们交了一份亮眼的财报，仍避免不了亏损的事实。众所周知，京东自建立以来就处于亏损的状态之中。2014年亏损50亿，2015年仅第四季度就亏损76亿元。那么，众多投资者们真的被刘强东给忽悠了吗?他们持续不断的为京东提供资金支持，原因到底在哪?
小i君认为原因有二：其一，强大的自建物流系统和强大的活跃用户基数为京东提供了保障。截至2014年第三季度，京东建立了覆盖全国1855个行政区县的自有物流体系，7个物流中心，118个仓库，共计230万平方米的仓储面积，仓储和配送员工4.3万多人，这使得京东能够在130个区县为用户提供“211限时达”服务。此外，作为一站式综合购物平台，截止到2015年底，京东拥有1.55亿个活跃账户，同比增长71%，全年订单量达到12.63亿。此外发力移动端同样取得了不俗的成绩，仅2015年，移动端渠道完成的订单占比量就突破6成，同比增长超过230%;其二：进行生态布局和投资新业务。随着电商市场进入白热化，京东开始挖掘潜在市场，进行集团化布局。2015京东直投项目近百亿元，包括对永辉超市、金蝶软件、途牛、天天果园等知名项目的投资。京东将集团发展策略，从单纯着眼于电商业务增量，转变为积极扩张相关领域新业务，强调全方位布局和提高整体竞争力，希望通过钱生钱的投资方式带动未来发展。
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不难看出，京东是一家典型的靠GMV达到高估值的公司，这也使得京东能够更进一步吸引融资，因为投资者们更愿意相信GMV早晚有一天会转化成利润。然而2016年，京东深陷高管离职潮，陆续有闫小波、徐昕泉等近 10 位高管离职，这种大公司高管动荡严重的反常情况，让唱衰京东的声音四起。2016年7月，京东登上世界500强企业名单，却因为亏损94亿被媒体称为名副其实的亏损王。
据资料显示，截止到2016年6月，京东净现金流为21.87亿，资产负债总额高达970亿。如今的京东像一艘巨轮载着7万多名员工浩浩荡荡行驶在互联网金融的大海上，只是我们不知道连续12年亏损的京东是否会一直获得投资者们的青睐，它的故事又能讲多久呢?
滴滴：持续烧钱却改变了国人出行习惯
滴滴也是一个一直在亏损然而投资者却趋之若鹜往里砸钱的公司。作为中国最大的网约车平台，滴滴不仅获得了BAT的青睐，更在2016年5月份获得了苹果公司10亿美元的投资。
据悉，2015年滴滴全年亏损100亿，在对司机补贴方面花费40亿美元。很多人不明白，持续亏本的滴滴为什么能够活下来，其实原因不难猜出，中国出行市场潜在的巨大利益使得投资者们愿意花钱为滴滴买单。
根据艾瑞咨询发布的《中国移动端出行服务市场研究报告》显示，2015年全年滴滴用户渗透率达到了88.4%，市场份额保持了绝对领先。据了解，作为中国移动出行领域发展最快的企业之一，滴滴创造的经济价值每年最少超过1000亿元。2015年，滴滴完成全年14.3亿的订单，保守估计是全美移动出行市场的2倍。而各大互联网入股滴滴，不仅可以便捷共享“互联网+出行”的未来，同时还能快实现用户下沉、提高用户转化率及未来在无人驾驶和智能汽车领域分一杯羹。
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