云在指尖涉嫌传销一案结果公布，咸宁市工商行政管理局判定其违法行为类型为传销，并处150万元罚款。这次对微商的查处，放出了什么信号？
这一次，“云在指尖”被定性为传销。
近日，咸宁市工商行政管理局在其网站上，公示了关于广州云在指尖电子商务有限公司的处罚判决书，认定该公司的违法行为为传销，没收违法所得3950万元，并处150万元罚款。
“云在指尖”被称为“中国最大的微商分销”。从2015年开始，“云在指尖”涉嫌传销的质疑声不断。而这次对它的定性，会给微商圈带来怎样的影响呢?
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它凭什么火爆朋友圈？
“只要一部手机，一个微信账号，消费128元就能代理整个商城的产品，在家里发发链接，就能轻轻松松月入上万，甚至十几万。”这段盈利模式的描述，曾经让“云在指尖”微信商城火爆了朋友圈，吸引了大波的微信用户加入。
该商城宣称，消费者只要在该网络商城消费128元的产品，就自动升级为“指尖管家”，参与公司80%的利润分配，可以拿八代的奖金。按照“云在指尖”的会员机制，当你推荐一个人成为“指尖管家”（第一代）时，你可以拿40%的利润，当你的第一代管家推荐一个管家（第二代）时，你可以拿10%的利润。第三代至第五代，都可以提取10%的利润。第六代拿8%的利润，第七、八代拿6%的利润。
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上图为知乎网友爆出的“云在指尖”的推广海报。

经咸宁工商局查明，“云在指尖”于 2014 年 10 月 31 日运营上线，该商城是当事人自行开发具有在线购物、在线支付等功能的综合性电商平台， 截止 2016 年 2 月 2 日，在售商品 16 类、6000 多种，供货商 150 余家。商城通过链接微信公众号“云在指尖”自定义菜单，利用微信进行推广，商城运行数据存储在阿里云服务器中。
参与人员通过微信进入“云在指尖”网上商城,以购物形式缴纳一定费用成为会员，继续发展其他人员缴费加入则可获得当事人给付的佣金。当事人通过计算机系统设定相关规则，计算和给付参与人员继续发展其他人员加入的报酬，具体如下：

1、确定上下线层级关系 ：“云在指尖”会员通过发送“云在指尖”微信公众号的 链接或二维码，吸引其他人员关注“云在指尖”微信公众号。 
2、要求人员缴纳费用获得会员级别和继续发展人员晋升会员级别。会员级别的晋升途径,一是增加累积消费金额，二是增加 直接和间接发展的“指尖管家”数量。
截止2016年2月，云在指尖总会员246万人，1星会员是230万人，2星会员是18万人，3星会员是4227人，4星会员是1309人，5星会员是378人，人员层级总数为52级。
3、依据会员的层级关系和会员级别分配佣金。 佣金来源于参与人员按商城销售价购买商品加入所支付的费用中，商品销售价由当事人支付给供货商的商品货款、 当事人支付给上线人员的佣金、当事人的非法盈利、平台技术服务费四个部分组成，由计算机系统自动记录在交易订单 数据库中。

如何定性传销？
根据国务院颁布的《禁止传销条例》，一般认为传销主要有三个特征：一是以发展人员数量为主要经济来源，即“拉人头”；二是直接或变相收取“人头费”或“资格费”；三是参加者的收益由其加入的先后顺序及发展下线数量决定，即团队计酬。由此看来，通过购物的方式缴纳入门费，层层分级发配佣金，不断拉人头发展下线的“云在指尖”商城的会员机制带有很明显的传销特征。

>>>>咸宁市工商行政管理局的公示显示：
1、《禁止传销条例》第七条： “下列行为，属于传销行 为：（二）组织者或者经营者通过发展人员，要求被发展人 员交纳费用或者以认购商品等方式变相交纳费用，取得加入 或者发展其他人员加入的资格，牟取非法利益的； ”
“云在指尖”商城设定参与人员累计消费满 128 元，成为“1 星”会员后具备发展其他人消费加入并从中获得报酬 的资格，“1 星”可获得下线八层内直接和间接滚动发展人 员的“指尖管家收入”。参与人员追加投入达到 880 元升级 为“2 星”，不仅可获得下线八层内的“指尖管家收入”，还可获得下线无限层的“推广渠道收入”。“云在指尖”商城还设置会员升级规则，用更高的会员级别可获更高比例的 “推广渠道收入”，诱使被发展人员增加直接和间接滚动发 展的“1 星”会员数量，进而提升会员级别，牟取更多的非法利益，而“1 星”会员又要以购物的形式先缴纳 128 元。 
“云在指尖”商城要求被发展人员以购买商品的形式交 纳费用，取得加入和发展其他人员加入的资格，牟取非法利益，是《禁止传销条例》第七条第二项所指行为。 

2、《禁止传销条例》第七条： “下列行为，属于传销行为：（三）组织者或者经营者通过发展人员，要求被发展人员发展其他人员加入，形成上下线关系，并以下线的销售业 绩为依据计算和给付上线报酬，牟取非法利益的。” “云在指尖”商城设定，被发展人员通过发送链接地址和二维码，继续发展其他人关注商城并锁定上下线关系，其他人员消费后确认并形成上下线层级关系。参与人员以购物 10 形式缴费加入时产生佣金，“云在指尖”商城依据上下线层级关系确定上线各层人员“指尖管家收入”分配比例，计算 和给付上线人员“指尖管家收入”。“云在指尖”商城还设定以增加直接和间接发展“1 星”会员数量为依据的会员级别，以会员级别确定“推广渠道收入”的分配上限，依据各级别会员的上限差值和上下线层级关系，计算和给付各级别 会员获得的“推广渠道收入”。 
“云在指尖”商城要求被发展人员发展其他人员加入，形成上下线关系，并以下线的销售业绩为依据计算和给付上线报酬，牟取非法利益，是《禁止传销条例》第七条第三项 所指行为。 

3、《禁止传销条例》第七条： “下列行为，属于传销行为：（一）组织者或者经营者通过发展人员，要求被发展人员发展其他人员加入，对发展的人员以其直接或者间接滚动发展的人员数量为依据计算和给付报酬（包括物质奖励和其他经济利益，下同），牟取非法利益的；
 “云在指尖”商城设定，“2 星”会员通过增加直接和 间接发展“1 星”会员数量提升会员级别，会员级别是计算 和给付“推广渠道收入”的依据，发展“1 星”会员数量越 多，会员级别越高，获得“推广渠道收入”上限越高。 “云在指尖”商城，要求被发展人员发展其他人员加入， 以直接或者间接滚动发展的人员数量为依据计算和给付报 酬，牟取非法利益，是国务院《禁止传销条例》第七条第一 项所指行为。

综上所述： 
当事人开办“云在指尖”商城，通过计算机系统设置“上下线层级关系、入门费、会员级别和会员晋升条件、团队计酬分配规则”构成了“云在指尖”传销制度规则。以发展其他人员关注商城并在商城内消费，确定多层级上下线关系。 设置继续发展人员并从中获得报酬的最低消费门槛。设置会员晋升规则，要求人员追加消费和继续发展其他人员成为“1 星”会员进而提升级别。以会员级别、上下线层级关系计算 和给付上线人员发展下线加入的佣金。用具有典型传销特征的佣金制度规则，诱使和要求人员继续发展其他人员加入和 传播。被发展人员以购买商品形式缴费加入，支付了货款、 上线佣金、平台技术服务费和当事人非法收入。当事人将佣金部分，按预先设计的制度规则进行分配，导致关注群体受 利益诱惑进行非理性消费、过度营销分享，使得微信平台中充斥“云在指尖”的传销信息，正常使用微信的人群被恶意推广，破坏了互联网环境、社会经济秩序，造成传销违法行 为的社会危害后果。当事人的行为构成了国务院《禁止传销 条例》所指的传销行为。 

为什么微商传销案例屡见不鲜？
为了规范平台上微商的分销行为，在今年8月腾讯微信安全风控中心高级总监郑立鹏发布微博称：“关于传销，微信平台只允许两级(包括发展人员本身)分销模式，三级以上分销，会停微信支付功能和封停帐号。”
所谓三级分销模式，不管垂直还是平行拓展，都可以无限拓展，但提佣关系只能到三级。微信第三方开发商微巴品牌总监徐燕曾在接受采访时表示，“但也会有一些平台打擦边球，提佣关系建立很多层级，而且发展分销商还有返利，这说明利润本来就是虚高，而且涉嫌拉人头传销，这是微信整治的重点”。
自媒体人“万能的大熊”宗宁也公开提醒三级分销：“云在指尖八层返利五个级别，但实际上，总共有52层。所以，三级分销也不要掉以轻心，所谓的三级以内不算传销，说的是整个销售网络总共只有三层。”
近年来，得益于移动互联网的传播便利，新型的传销模式不断涌现。很多网络传销分子对传销进行包装，隐蔽性强，让人难以认清其本质。尤其在微信朋友圈中，微信传销案例屡见不鲜。
当下，很多微商已经逐渐脱离了商业的本质，微商的层层分销机制，使得他们不再依靠商品盈利，而是通过发展下线和向下压货来赚取利润，导致传销嫌疑，甚至一些传销团伙干脆就转战微商。而微信朋友圈本身具有的社交属性，也正是微商成为传销温床的原因之一，“朋友圈内天然有比较高的信任度，所以会成为滋生非法传销理想的土壤。”浙江金道律师事务所合伙人律师张延来表示。
微信毕竟是社交在前、电商在后，与淘宝这类电子商务平台有着明显区别，因此在资质的审核上需要进一步监管。
在此前，央行曾落实“史上最严”支付新规——《非银行支付机构网络支付业务管理办法》，要求落实实名制，对个人支付账户分类等，加强对第三方支付的监管。新规一经执行，没有支付牌照的微商城平台便不能再截留商户的货款。
不仅如此，微信在7月5日还发布了《微信公众平台关于处理返利返现欺诈行为的公告》，称将严肃处理返利返现欺诈行为。随后，微信官方曾整顿三级分销，截至7月，微信已关闭3000家微商城的支付功能，十大三级分销平台
而这次对“云在指尖”的定性只是信号，微商行业或将大洗盘
[bookmark: _GoBack]
image1.png
HRNRE Y RTLNEF (2016) 374

MEARE| e Ll IMEERRETASARE T
- b
ERRA (RIA) 1] BlR
&
Rl L] o
HRETAY BB 139.500.040.10 T

FH4R1. 500, 000ET

MR NRENREE RTHLNN

MR TR A 201649190

BRPHIMTRREROTRLENRES p . 4 .
WP IMLE (2016) 37 8 hldﬂl!ﬁﬁ




image2.jpeg
LIEERELE
Ban—1418 SR E AT H 1008421
FE, R0 2055 BHE Y
80FR% HRMI00%LBESR SHansE
B—EF 0% RFH =1
BLoEFE10%  8FSH P’i&%’;
B=REFE10% 8HH

FESE 10% wﬁ}ﬂﬁﬁﬂﬁl
BAES10% 8#H4H

ERNEE 8% 64D u)km-m.
BLRES 6% 48HH

%/ Es6% sy DORRRE
32+8+8+8+8+6.4+4.8+4.8=80%1% Yl

SWC S TN
BISNEH 205 LA LERITE I fE:
RitTH#e80T: [EXREFRS]
2089 5% 2135 [285]
BEH20.51B\ 300% 40% [REFH]
EH#E50.E1BA10008 60% [:RiER]
H#80.H1BA50005100% [H2 %]

O3 ORBE 0%





