如何建立一个有价值的B2C电子商务网站
[bookmark: _GoBack]访客来到你的B2C网站，是因为他们相信你的网站能给他带来有价值的东西，这些信息也是他们想要寻找的，因此，在网站开发过程中，满足用户的需求（用户体验）是很重要的，B2C商业模式是目前互联网增长最快的一种商业模式，B2C网站包含网上商店和互联网信息检索，每当进入互联网人员越来越多，使用网络购物的也会相应的增加。
B2C网站通常需要有一个情感诉求产生迅速采取行动的战略，即时时保持更新，对顾客的需求有求必应。一些B2C网站，对更昂贵的产品或服务，更需要提供价值较大的信息，以帮助消费者选择评价好的商品。当然，无论在神马情况下，你的网站在网上很容易被找到才是重中之重。
B2C网站的商家大多使用自己的产品，他们独自完成整个网站上的购物流程，B2C网站相对于B2B网站来讲更大的责任在于，他们直接展示了各个商家的销售比，这就是为什么B2C网站是更具体的关于电子商务规则和惯例的了。如果你想开发的B2C网站，你需要注意下面的一些技巧。
1、需要选择一个很容易理解的URL
您所购买的网站域名地址也很重要，因为搜索引擎对网站的友好一方面会表现在网站域名上， 域名最好用与网站内容相关的英文或拼音。所以，如果你的公司是关于做网站开发的，你可能希望在URL中包含develop或kaifa。这也是用户比较好记的一种形式。
2、B2C网站的开发
不建议请专业的网页设计公司为你创建B2C网站，因为这个项目是公司内部的项目，由公司内部的专业设计师设计会达到更好的效果，因为他对这行已经很了解，知道从哪些方面下手设计该网站会更好的展示公司产品和技术。即使是做自己的网站，了解网站业务的自己也比请专业的公司做的更精致，更能表达一个网站的灵魂。建设一个网站是容易的，只要知道网站编程和网站的布局即可。现如今，几乎所以的web主机都提供了简化的创建项目的流程，你可以搜索自定义插件来确保您的网站所有你需要的功能。需要注意的是，在你建站最后的测试阶段是很重要的，因为你需要展现一个良好的网站给你的客户，必须测试好了再发布。测试方面，你需要让同事，朋友和员工协助你，让他们体验这个网站，他们会找出网站里的错误东西，不好的用户体验，这样给你网站又是一个提升。
3、添加产品和网站推广
在网络上保持你B2C网站的第一印象，让访问者第一次访问就被吸引然后自动收藏，此类网站无疑是高质量的，你需要很好的展示自己的服务，而不是让用户浪费很多时间去寻找。还有一点是非常重要的，就是你需要养一个权威博客，首先，在你博客里添加产品，然后把这个产品页面推广出去，加上你网站的链接，这样就会让你的访客认为你的网站更加有信誉。
4、发掘和利用资源
你不只是创建一个B2C网站，然后把它放到一边，你必须保持网站时刻是动态的，每天保持网站内容的更新，让动态的网站内容来体现你公司的动态和活力。然后就是去了解对你网站有利的资源，比如博客、发展趋势报告、现场管理培训或者好的技术教程，把这些融会贯通，这样当你去做的时候，你就会在几分钟内学会你没开始前觉得很多不懂的东西。

